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Techniques bancaires profession-
nelles et TPE

 • Appréhender les fondamentaux du marché des 
profssionnels et de la TPE : techniques bancaires 
professionnelles, aspects juridiques, économiques et 
fi scaux
 • Prendre conscience des attentes des dirigeants 

dans le cadre d’une relation bancaire
 • Maîtriser les éléments clés de l’analyse fi nancière
 • Etre sensibilisé aux risques inhérents à la fonction
 • Prendre conscience des attentes des dirigeants 

dans le cadre d’une relation bancaire

Jour 1 :

 • Panorama du marché des professionnels et des petites entreprise

 • Spécifi cités du marché des professionnels et des TPE

 • Ouverture, fonctionnement du comptes, clôture des comptes

Jour 2 :

 • Analyse sectorielle

 • Analyse fi nancière de l’entreprise

Jour 3 :

 • Analyse fi nancière de l’entreprise

 • Financement du cycle d’exploitation

Jour 4 :

 • Financement des investissements

Jour 5 :

 • Gestion des risques et responsabilité du banquier

PROGRAMME

Objectifs Public : 
 • Collaborateur souhaitant évoluer sur le 

marché du professionnel / TPE

 • Public en reconversion dans le secteur 
bancaire

Durée :  5 jours

Participants : 2 à 10 max.


